Spisebordet Anna

med de krydsede

ben kommer i

handelen i lober af
februar. Her med

stolen Diana.

Annette Gade

opbygger sin
mobelkollektion
i tat dialog med
Jforbandlerne.

PORTRAT

MED SANS FOR DET SALGBARE

Annette Gade fra engros-virksomhe-
den A Trend har god fornemmelse for de
salgbare mobler. Men det har varet en
lang og svar proces at finde de rigtige le-
veranderer.

Da Annette Gade i 2004 etablerede engros-
virksomheden A Trend med adresse i Gug
ved Aalborg, havde hun i nesten 20 &r ar-
bejdet med mebeldetailhandel. Mgbler vid-
ste hun derfor temmelig meget om, og hun
havde ogsé en fin sans for at spotte de go-
de salgsvarer.

LEVERANDQRPROBLEMER

For spareskillingerne kebte hun nogle con-
tainere med bl.a. fletmgbler fra tre indone-
siske leverandoerer, som hun havde fiet kon-
takt med pd en messe. Som ny kunde métte
hun betale varerne p4 forskud, men da con-
tainerne ankom med flere mineders forsin-
kelse var de fleste af meblerne mugne og
ubrugelige. Kun 3-4 stolemodeller fra den
ene leverander var i orden.

Der var ikke penge tilbage til professio-
nel hjelp, og i Annette Gades netverk var
der ingen med forstand pé den slags, s3 det
lykkedes hende aldrig at f4 meblerne er-
stattet. Dermed var en stor del af opspa-
ringen tabt, og der var kun nogle f& mo-

deller at arbejde videre med. Det nordjyske
gd-pa-mod havde hun imidlertid i behold,
ogi de neste par r brugte hun masser af
tid og ressourcer pd at finde de rigtige le-
veranderer:

»Jeg provede flere forskellige kinesiske
leverandgrer, men meblerne var oftest for
dyre eller for dérlige, og da reklamations-
politikken i A Trend betyder at forhand-
lere kan levere varerne tilbage, hvis der
er det mindste i vejen, var jeg flere gange
ved at kaste hindkadet i ringen,« erkender
Annette Gade, som mdtte igennem 15-20
forskellige leverandgrer, inden hun fandt
den rigtige.

»Det kom bag p4 mig, at det skulle ve-
re s& svert, men nu har jeg i nasten to ir
haft et godt samarbejde med en kinesisk le-
verander, som leverer kvalitet til tiden — og
selv om priserne ikke er de laveste, er jeg
stadigvek konkurrencedygtig,« understre-
ger den nordjyske iverksetter.

KOLLEKTION

MED POTENTIALE

Annette Gade har med egne ord sans for at
spotte mgbler med et godt salgspotentiale.
Det er en evne, hun opbyggede som detail-
handler, og selv om den havde det svert i
perioden med de mange leverandgrproble-
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A Trend bhar et

begranset udvalg af
sofaer. Her er det
model Crystel.

mer, fornemmer hun at sansen er ved at va-
re tilbage.

»Jeg bruger meget tid p4 at snakke med
kunderne om, hvad der szlger godt og
hvor eftersporgslen bevager sig hen. Det er
i dialog med kunderne, at A Trends kol-
lektion tager form og udvides, hvad enten
det er med standardvarer fra min kinesi-
ske leverandor eller det er med mobler, som
vi udvikler i fellesskab — sidan som det er
tilfzldet med stolen Diana og spisebordet
Anna,« forklarer Annette Gade. Det spek-
takulere bord med de krydsede ben kom-
mer i handelen i slutningen af februar og
stdr godt sammen med den elegante le-
derstol, som A Trend har designregistreret.
Ogsd en ny spisebordserie, som kommer i
lobet af fordret, designregistreres.

Mgblerne fra A Trend herer prismes-
sigt til lidt over middel, og kollektionen
har sin tyngde inden for spisestuemgbler,
men omfatter ogsd sofaer og en reekke sofa-
og smiborde. Bl.a. sofabordet Guideline,
der er produceret i et begraenset antal og
selges nummereret og signeret af kunst-
neren Birgitte Prang, som har udsmykket
glaspladen.

Endnu er A Trend-sofaerne ikke det sto-
re salgshit, men udvalget er ogsd begrenset
til to modeller og kun i sort leder. Annette
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Sofabordet
Guideline med den
dekorerede glasplade
er fremstillet i et
begranset antal og
swelges nummeret

og signeret af
kunstneren.

Gade har flere gange fiet tilbudt at paral-
lelimportere nogle af de sofamodeller, der
selger godt pd markedet, men er ikke me-
get for at tage et varesortiment ind, som
andre allerede har i gang i Danmark: »Det
betyder meget for mig at vare ordentlig
over for bide kolleger og kunder. Ingen
skal have en finger at sztte pd min forret-
ningsmoral« fastslar hun.

LANDSDAKKENDE FORHANDLERNET
Annette Gade far sine mebler hjem fra Ki-
na i containere og stir selv for den vide-
re hindtering og forsendelse til de danske
mobelhandlere. I de travleste perioder gi-
ver hendes mand og hendes son en hjel-
pende hind med tomningen af containere,
og det har der heldigvis veret flere anled-
ninger til i det forlgbne 4r. Finanskrisen er
i det store hele gdet uden om A Trend, og
i 2009 fordoblede Aalborg-virksomheden
sin omstning,.

Annette Gade har i dag 130 forhand-
lere fordelt over hele landet, og det er et
passende antal, som hun ikke gor meget
for at ege. Det er forst og fremmest bu-
tikker i kederne Danbo, Smag & Behag
og Mgbelkeden samt nogle af de lidt ster-
re uafthengige mebelforretninger, der er

kunder hos A Trend. Noget decideret kee-

Stolen Charlotte Spisestolen Diana

horer i gjeblikket findes ogsi i
til A Trends bedst en stabelbar
selgende produkter.  udgave, som

bl.a. egner sig til
indretningsopgaver.

desamarbejde har mebelvirksomheden ik-
ke, og eksport er der endnu ikke aktuel-
le planer om.

P34 lidt lengere sigt forestiller Annette
Gade sig imidlertid at A Trend er vokset til
5-6 medarbejdere, at hun har fiet en afta-
le med et par af de danske mobelkeder og
at virksomheden har en agent tilknyttet i
Norge eller Sverige.

P3 den korte bane ser hun frem til at
4 mere tid til salget, efter at leverander-
forholdene endelig er pa plads, og i 2010
forventer hun at veksten fortsetter med
omkring 50 procent: »Mobelhandlerne be-
klager sig ganske vist, men der szlges trods
alt stadigvek mebler, og da jeg er i stand
til at holde mine omkostninger pd et mi-
nimum, vil A Trend fortsat vare konkur-
rencedygtig. Samtidig har mgbelhandlerne
tillid til mig, fordi jeg setter en are i at la-
de reklamationer og en uforbindende dia-
log komme foran nye ordrer, nir jeg be-
soger dem. Kvaliteten p4 mine meobler er i
orden, gensalget er stort pa en del modeller,
og der er flere gode nyheder pé vej. S8 jeg er
bestemt fuld af optimisme for det nye 4r,«
slutter Annette Gade.
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